6 structures cleés



Une diapo pour quoi faire ?
Les 3 buts possibles d'une diapositives

EXPLIQUER IMPACTER ARTICULER




TEXTE

Texte * sujet Diapo 3 blocs

TEXTE

Message Clé Photo pleine page * texte



TEXTE

Texte + sujet




Créez vos habitudes !
1,417

N7,

Texte * sujet

PILOTAGE
AUTOMATIQUEW




TEXTE

/

Texte * sujet




TEXTE

/

Texte * sujet

1 BRIQUE =1 JOUR
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TEXTE

\” CONSTRVUISEZ

Texte * sujet




ASSOCIEZ

VOS AUDITEURS




Texte * sujet

Le temps ne peut pas étre compresseé.

Ey

7“ .
Semelinacte.com



Texte * sujet

de vous laisser
submerger!

essentiel



Le temps

est-ce que nous avons de plus

Texte * sujet




Strategie n*4

LA VISION

1 3.4°

Texte * sujet




TEXTE

& | UHUMOUR  RESET

LE MEILLEUR MOYEN
Texte * sujet D'APPUYER SUR RESET




E o ,
TEXT Principe du seau percé

\ Le stress épuise vos réserves : si vous ne vous contentez que

de recharger les réserves en magnésium avec des

compléments alimentaires, vous ne ferez que remplir un seau

TeXte + Sujet percé quise vide en permanence.




Texte * sujet
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Diapo 3 blocs



L’animation du réseau : réunions thématiques

Diapo 3 blocs




LA STRATEGIE

Bien... Mieux... Le meilleur !

w g
Diapo 3 blocs a

e o

Achat ponctuel Client regulier

Client regulier
qui recommande




Commission Commercialiser

Créer et développer
des produits
touristiques

T

Performance
commercialisation

Ecrire sa stratégie
commerciale

7 Juin 2016

Diapo 3 blocs




LE TRIANGLE POUR LA SANTE

pour un bien-étre simplifie

g[(yarﬁ’

= A Sunrise 1< én? e
Diapo 3 blocs " : [Kvan

Sunset NITROEX'




Diapo 3 blocs

En accord avec OTB, mise en place de 'accompagnement collectif

Homogeéneéiser les
pratiques et les services
accueilentre 'OT

etses BIT

Territorialiséee

Harmoniser
les outils qualite
au sein du nouvel OTI
pour tendre vers la
marque Qualite
Tourisme™

Territorialisée
2 jours

au choix
une journée individuelle

diagnostic des espaces
d'accueil + sensibilisation
des equipes

bilan / état des lieux
(decouverte ou relance de
la qualite)




Diapo 3 blocs

ANIMER VOTRE EXPOSE

Choisissez Revivez
des sujets les evénements

dont vous gue vous
étes pénétreé décrivez

Montrez-vous
convaincu




POURQUOI
UN COACH MEDIAS?

Diapo 3 blocs

PAS D'ECOUTE PAS
BUDGET ENORME DES « PROFESSIONNELS » LES BONS OUTILS




Quelle efficacite 7

\ go0t au bonheur
sérénité

diminution
anxiété, douleur

Diapo 3 blocs amélioration

de I'humeur




Diapo 3 blocs

TEMPS DE MOMENTS
MISE EN PRATIQUE DE DETENTE /
DIGESTION




LIRE LES . DEMANDER \ LEUR PARLER

Diapo 3 blocs  COMMENTAIRES 4 CE QU'ILS VEULENT ENVRA|

Notez toutes

B Vidéo « Posez-moi vos questions » Salons
les idées

Sondage Rendez-vous




Diapo 3 blocs

_—

7

Agit directement sur

le systéme nerveux
central

UN ANTI-DEPRESSEUR NATUREL

S
Safrnsidle.
Safran iranien haute qualité

+ procédé d'extraction
breveté a I'eau

SAFRAN

76

Une concentration
optimale et naturelle
en safranal®

“principe actif du safran



3 LOIS PRINCIPALES

Diapo 3 blocs
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Timeline






Timeline

Photographie
des OT

Présentation de la journée

Modifications
Statuts

Rapport moral
du Président

Rapport
d'activité 2016

Plan d’actions
2017

Rapport

financier 2016
Nouveau

Partenariat
Finistére 360°

prévisionnel
2017







- LE FRAMEWORK DE LA RELATION IDEALE

K2
INCONNU PROSPECT!

Timeline auBE

AMBASSADEUR!




o

0" STRUCTURE D'UN PITCH

3P

ACCROCHE OBSTACLE VISION OPTIONS VERROUILLAGE PETITS ANCRAGE

Timeline J CARACTERES

‘\l—* == :-7 - -



Timeline

CONVERTIRUN CLIENT EN FAN INCONDITIONNEL: OU ?

0000

n

i

CLIENT FAN
INCONDITIONNEL
Dans l'espaceprivé  Autour de la table, Dans sa boite mail, Sur son chantier, lors
du domicile du lorsdela lors de la réception del'accompagnement
client présentationdu du book cadré et maitrisé

projet



FAN INCONDITIONNEL

COMMENT ? g
A

Je recueille les compliments, les surprises et 1 ! 3 5 3 :
(66 satiaractitne ds man Bt TaR. ' Je Ie'f.als'verballs'er cette expérience positive.
Je m'intéresse réellement au contenu de ses
I propos : pas seulement aux compliments,
mais a ce qu'il a particulierement apprécié, et
2 pourquoi ¢'était important pour lui a ce
' moment la. Dans l'objectif de toujours
I m'améliorer et mieux servir mes clients.
m = . . - . 3
TI mell ne %le lui expllque que jaimerais dopner la parole
a mes clients, car ce sont eux qui parlent le '
mieux de mon travail. I
%

Je lui transmets une série de questions
simples.

8 AMBASSADEUR



Timeline

)
)

N

Marie, 1 enfant
Salarie
Habite en banlieue .

Revendre
la sociéte

+ 100% de clients privés, Ne plus conduire du tout,
+ 20% derentabilité, 750K€ CA,
« 10 Voitures et 10 chauffeurs professionnels

50% de clients privés, 100K€ an,
Conduire uniquement les clients privés,
3 voitures et 3 chauffeurs...

Création d’'un site internet,
Recrutement du premier chauffeur,
Financer un premier véhicule...

» Trouver sa niche,
+ Optimisersasociété,

* Prendreles RDV avec les ban§ues

Contacter un expert coniptable,
Réaliser un BusingssiPlan,




Message Cle



Message
Unique




Message

Unique En 2005, 99 % de la communication des marques se
concentrait encore sur seulement deux sens :




)

LE CONTENU EST

Unique




Votre objec

y 000 mots
Message (Minimum)

Unique




REMETTRE SANS GESSE
LES CHOSES AU LENDEMAIN




SERA PEUT-ETRE INEVITABLE

ET DEVRA ETRE UTILISE DANS

Message
Unique




“ ATTENDRE DE TOUT

l' SAVOIR
Message AVANT DE SE LANCER
Unique




{1

Il vous faut tester par vous-méme

pour voir si cela vous apporte

Message quelque chose de concret.
Unique







Mindmap

= Livraison

DEMARREZ VOTRE ENTREPRISE

Echantillons
Offerts

gratuite (valeur : 350€)

Application Boutique
mobile el en ligne

Logiciel Bureau
Kyani en ligne
social



La vie du Club OT29

A

Ateliers | | Réunions
100 pers. \ i " 130 pers.

[

Mindmap 20 ){
y

Expériences
Clients
50 pers.

Formations
30 pers.




MEMOIRE
LONG TERME
= MEMOIRE
MOTIVATION S o DE TRAVAIL

iy g CAPACITE DE
VOLONTE CONCENTRATION

Mindmap
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*
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*
)
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Mindmap

INCONSCIENTS
DU CONSOMMATEUR




Mindmap

Hébergement

Animation
du réseau

Offices de
Tourisme

de France
FEDERATION O Fwes T

Impact de
la loi Notre

Démarche

./\
i Qualité
: et classement

Information
Juridique

et sociale




Mindmap

J Gagnez la confiance

- Parlez avec un enthousiasme

A
E Commencez d'une (
J maniére amicale ‘

EXPOSE POUR CONVAINCRE

en la méritant

IS

contagieux

Obtenez une réponse
affirmative

il

Montrez du respect
et de la sympathie




Mindmap

Onrésume'!

Les résultats et bénéfices Les principes clés

que les clients partl.cullers de la posture juste
peuvent en retirer

Comment
Le cadre théorique structurer

sur lequel s'appuie “ thérapie un atelier
la Cuisine Thérapie p grand public




pendant 30 secondes
\_

maximale

Mindmap Th S

7 minutes h
entre chaque exercice.

.




A la source des produits

. o s Bleuet sauvage
Mindmap ._ P dAlaska

Pomme
suisse




Mindmap

4 facons de reagir a un message negatif

Rejeter la
faute sur
l'autre

Se sentir
fautif

Percevoir nos
sentiments et
besoins

Chercher a

percevoir les
sentiments et
besoins de
l'autre




Nous pr

manque d'estime

et de confiance

Mindmap A / sentiment
\ 2 ¥ d'étre seul,
rejeté




»

- wor.is
% y ? \
" e . s
L o o g v,
0 .

L’

attitudes

' fondamentales pour
vivre pleinement sa vie

Mindmap e




Mindmap Fapmita Al dans 'intérét général




Mindmap

LES TYPES D'OPERATIONS

La promotion 9
et le lotissement |

il Laconstructionde
" maisonindividuelle

LES TYPES D'OPERATIONS

Le détachement parcellaire
et la division parcellaire

Larénovation
lourde

Lavente
enl’état

Lacréationde
copropriété

Larénovation
légeére
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Mindmap

() CREER DU CONTENU
»"‘ =

PODCAST LIVE

==
I
=
=
— v, ',"



Mindmap

.

Une des techniques les plus efficaces pour ranimer 'attention

Se lever Faire faire un exercice

Poser une question

Faire se lever la main I T\, . W ) Faire une liste

Séance Questions / Réponses L) Remplir un PDF



Photo pleine page * texte



\q

Photo pleine
page * texte

Pour écouter avec empathie,
nous ne devons pas ecouter avec
notre téte, mais avec tout notre
étre. Nous devons "nous oublier”
pour ecouter l'autre.

v




\

Photo pleine
page * texte

Le butdela

meéditation est
d’exercer votre
concentration,

c'est-a-dire a fixer
votre attention sur
une chose en
particulier.




régulié .

\q

non seulement c’'est bon pour votre santé
et votre moral, mais c’est aussi bon pour

PhOtO Pleine vos performances d'apprentissage !
page * texte K % : &




jewlus sereine
Pes -

Photo pleine
page * texte




\q

Photo pleine

e Une cartographie de 'écosysteme
page + texte . Des personas
' Une carte d'empathie
Une cartographie de parcours cibles
La conception des processus afferents




.. IL EST POSSIBLE DE
DEVENIR PLUS EFFICACE
EN SA
MEMOIRE DE TRAVAIL.

Photo pleine
page * texte



o, ¢ COACHING

: . "' ’ “ ¢ WEBINAIRES
: i [ &/ EVENEMENTS __
Photo pleine el
page * texte -

- .




Comment resister
3 |a tentation d'arreter

Photo pleine
page * texte




Faut-il créer sa
propre communaute
ou aller sur Facebook

Photo pleine
page * texte

affinitiz



\q

Photo pleine
page * texte

présentation population animation



pemain |
40 000 = 48 000

emplois emplois

Al
o

Photo pleine
page * texte




&

ET LE FAIRE QUAND MEME

Photo pleine
page * texte




ETRE ENTREPRENEUR

““"PEUR?

Photo pleine
page * texte




\

Photo pleine
page * texte




Photo pleine
page * texte



Quand un homme a faim,
mieux vaut lui apprendre a pécher

\q

que lui donner un poisson

Photo pleine il
page * texte




